Moda a distancia

! de um

Curtos, com um estilo -
actual e tendéncia retro,
assim sao os vestidos
comercializados pela
dress-a-day, uma marca
vendida online, criada
por Tania Taveira de
Amaral no inicio do Verao

TEXTO DE MARIBELA FREITAS

ania Taveira de Amaral tem

28 anos e desde os tempos da

faculdade que acalenta o se-

creto desejo de ter um negé-
cio prdprio. H4 cerca de trés meses e
apesar da conjuntura econémiea adver-
§a que se vive, resolveu arriscar e criou
amarca dress-a-day onde através da In-
ternet se dedica A venda exclusiva de
vestidos.

E no sitio http://www.dress-a-day.pt
que se entra no mundo desta marca.
Criada por Ténia Taveira de Amaral
em Junho passado, esta loja virtual de-
dica-se & venda exclusiva de vestidos a
um pre¢o unitirio de 40 euros. “A mo-
da € uma 4rea pela qual me interesso
muitp, tal como todas as mulheres”, ex-
plica a empreendedora, justificando as-
sim 0 4mbito que escolhen para o negé-
cio. Formada em comunicagiio empre-
sarial pelo Instituto Superior de Comu-
nicacao Empresarial, tem desenvolvi-
do a sua actividade profissional na
drea do marketing directo, onde a In-
ternet estd englobada. Foi assim que
em tempos de crise econémica resol-
veu apostar nio numa loja fisica, mas
sim numa virtual. “Pensei que com a
conjuntura econdmica actual era dar
um passo maior que a perna ter um

loja fisica. Além de mais, tenho sempre -

estado ligada 2 Internet e pensei que o
ideal era criar uma loja online”, conta
Ténia Taveira de Amaral. Acrescenta
ainda que com este tipo de loja o inves-
timento inicial ndo foi tdo avultado. No
fundo necessita apenas da matéria-pri-
ma — neste caso os vestidos — e “tenho

cligue

um canal muito flexivel que me permi-
te chegar a diversas pessoas”.

O neggcio arrancou no final de Junho
€ s6 no primeiro més de actividade, T4-
nia Taveira do Amaral registou cem
vendas. Os vestidos tém todos o valor
unitdrio de 40 euros e a marca d4 uma
série de vantagens aos clientes, como
entrega gratuita por correio em 72 ho-
ras, 10% de desconto na compra de um
produto no dia de anivers4rio do clien-
te ou a oferta de um vestido ao fim de
nove aguisicoes.

“A matéria-prima, ou seja, os vesti-
dos, chegam de um fornecedor em
Londres. Trata-se de um grande gros-
sista e consegui negociar com ele o pro-
duto que eu queria”, refere aempreen-
dedora. O tipo de produto que preten-
dia e que encontrou neste grossista sio
vestidos num estilo muito actual, ali-
nhados numa tendéncia retro e que
PO norma sao curtos ou por cima do
Jjoelho, com detalhes e conjugacio de
tecidos. Esta é a imagem da marca

dress-a-day. No futuro e com a expan-
sdo do negdcio, Tania Taveira do Ama-
ral refere que gostaria de trazer para
Portugal a producio da dress-a-day.
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‘Area de Actividade: Venda exclusiva de vestidos

Conselhos de negécio: Acreditar na ideia, ter vonte



Moda a distancia de um clique
(23-09-2009)

Curbes, com wrm estle acdtual e tendéncia retre, azsim 5530 o vestides comearcializades
cely dress-a-3ay, W IMaFca Vendida online, crizdz por TERia Taveira de Amaral re inicie
do lFario

Maribela Freitas

Tinia Taveira de Amaral termn 28 anos e desde os tempos
da faculdade que acalenta o zecreto desejo de ter um
negdcio praprio, H3 cerca de tréz meses e apesar da
conjuntura econdmica adverza que se vwive, resolveu
arrizcar & criou a rmarca dress-a-day onde através da
Internet ze dedica & venda exclusiva de vestidas,

E no sitio hittp:f/wwew. dress-a-dayv.pt que se entra no mundo desta marca, Criada
por Tania Taveira de Amaral emn Junheo paszzado, esta loja vitual dedica-se 3
venda excluziva de vestidos a urm preco unitario de 40 euros, A moda & uma area
pela qual me interesszo rmuito, tal commo todas asz mulheres®, explica a
ermpreendedora, justificando  aszzimm o Ambito que escolheu para o negdcio,
Formada ermm cormunicacdo ermprezarial pelo Instituto Superior de Cormunicacdo
Ermpreszarial, tern dezenvolvido a sua adividade profissional na area do marketing
directo, onde a Internet estad englobada,

Foi azzim que erm termpos de crize econdmiica resolveu apostar md3o nurma loja
fizica, mas sim nurma virkual, "Pensei que comm a conjuntura econdrmica actual era
dar um passo maior que a perna ter urm loja fizica, Alérmm de mais, tenho sempre
estado ligada & Internet e pensei que o ideal era criar uma loja online®, conta
Tania Tawveita de Armaral. Acrescentz ainda gque com este tipo de loja o
investimmento inicial n2o foi tioc avultado, Mo fundo necessita apenas da matéria-
prima — neste caszo oz wvestido: — e “tenho urm canal muite flexivel que me
permite chegar a diverzasz pezzoasz®,

2 negacio arrancou no final de Junho & =4 no primeiro Mmés de actividade, Tania
Taveira do Armaral regiztou cermn vendas, Oz vestidos tém todos o valor unitario de
40 euroz e a marca da urma zérie de vantagens aos clientes, commo entrega gratuita
por correio ermn 72 horaz, 10% de desconto na compra de um produto no dia de
aniversario do cliente ou a oferta de urm vestido ao fimm de nove aquisicdes,



“A rmatéria-primna, ou seja, oz wvestidos, chegam de um formnecedor em Londres,
Trata-ze de urm grande grossista e consegui negocar com ele o produto que su
queria®¥, refere a empreendedora, & tipo de produto que pretendia e que encontrou
neste grosszista s80 vestidos nurm estilo muito actual, alinhados numa tendéncia
retto & qgue por norma s3o0 curtos ou por cima do joelho, com detalhes =
conjugacido de tecidos, Esta & a immagern da marca dress-a-day, Mo futuro e com a
expansao do negdcio, Tania Tawveira do Armaral refere que gosztaria de trazer para
Portugal a produgdo da dress-a-day, Por exemplo, aliar-ze a uma estilista na
concepgdo do tipo de westido que quer que continuern a ser a cara da dresz-a-day,
Mas para ja a empreendedora da urm paszzo de cada ver & quer que o seu negdcio
va crescendo a pouco e pouco, Quanto ao produto, quer continuar a wvender
exclusivarmente vestidos,

A concretizaclo do negacio ndo foi complicada, Segundo Tania Taveira de Amaral
cormecou pelo conceito, avangou para o registo da marca e para a criagio do
dorminio. "Estou ruito contente. Foi alge gue imaginei & gue acabou por se
concretizar”, conta a empreendedora, Em Junho apresentou a coleccdo de Werio
que contava com 27 modelos, Mo inicio de Cutubro vai lancar a colecgio de
DutonofInverno, Quanto ao preco que cobra pelas pecas, revela que apesar deste
ndo ser urmm negdcio da China, ndo deixa de ser lucrativa,

"Meste mormento o negdcio ultrapassou az minhas expedativas, Como & através
da Internet tento ter urn contacto estreito com os dientes, urma vez que ndo estou
em contacto wisual com eles, O apreso e o reconhecimento que recebo de wolta
tern sido aptimo®, revela 3 emmpreendedora,

Mo que respeita a conselhoz para guern quer criar o seu negacio, salienta que
quando se tem uma ideia ha que tentar concretiza-la, “E necessaria muita forca de
vorntade, ambicio, gosto pelo bom servico prestado, ter oz péz bem aszzentes na
terra e confianca®, aponta Tania Taveira de Amaral como oz aspectos ezszenciais
para ze enveradar na aventura de ter urm negdacio prapria,

Bl Empresarial

Fundadorss: Tinia Taveira de Armaral

Sede: Lishoa

Area de Actividade: Venda exclusiva de vestidaos

i srfine: www, dress-a-dav.pt

Conselhos de negdcio: Acreditar na ideia, ter vontade de trabalhar & ambicdo para

a concretizar
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